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Une énergie connue et maîtrisée 
Propre, inépuisable et gratuite, l’énergie solaire est considérée par de nombreux experts 
comme l’énergie renouvelable la plus prometteuse. Cinquante ans de recherche et de 
développement ont permis de mettre au point des technologies solaires photovoltaïques et 
thermiques performantes, qui font du solaire une solution de production d’énergie efficace et 
fiable. 
 
 
Une énergie pour tous 
La prise de conscience de la nécessité de combattre le réchauffement climatique et les 
politiques volontaires en faveur des énergies renouvelables (Grenelle Environnement), ont 
permis au marché du solaire photovoltaïque de décoller en France. Au-delà de sa 
contribution à la construction d’un mix énergétique plus respectueux de l’environnement, le 
solaire est un investissement rentable grâce aux avantages fiscaux (crédit d’impôt), au tarif 
de rachat (obligation de rachat par EDF) et aux subventions des collectivités. Les particuliers 
et les professionnels sont ainsi incités à s’équiper de panneaux solaires. 
  
L’installation d’une centrale solaire est à considérer par toutes celles et ceux qui : 

- rénovent leur maison avec la volonté de diminuer fortement leur facture énergétique, 
- souhaitent construire une maison écologique et réduire leur impact sur 

l’environnement 
- souhaitent réaliser un investissement responsable, à la fois rentable et sans risque. 

 
 
Dans ce contexte, S COMME SOLAIRE développe une offre complète qui inclut 
prestations techniques, solutions financières et d’ assurances pour des installations 
solaires performantes et durables. 
 
Installateur responsable et engagé, S COMME SOLAIRE se distingue par sa volonté de 
développer le solaire en France en favorisant activ ement les produits issus de la 
filière photovoltaïque nationale, pérenne et créatr ice d’emploi. Dans un secteur 
dominé par les importations asiatiques (90% du marc hé des panneaux solaires), offrir 
des produits de qualité au juste prix, tout en sout enant les initiatives françaises 
créatrices de valeur, est un choix engagé. 
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Créée en 2006, S COMME SOLAIRE est spécialisée dans l’installation de centrales 
solaires photovoltaïques et thermiques.   
Pionnier du solaire photovoltaïque en France, S COMME SOLAIRE a mis en service plusieurs 
centaines d’installations, en privilégiant toujours la qualité au nombre.  
 
S COMME SOLAIRE a développé un savoir-faire global, axé sur la qualité et la maîtrise de la 
chaîne de valeur du photovoltaïque, de la conception des équipements à leur installation. 
Des équipes expérimentées et formées aux spécificités du métier sont présentes au sein de 
l’entreprise : 

- un Bureau d’Etudes en charge de la conception, 
- des chefs de projet , en charge de la commercialisation et interlocuteurs uniques de 

chaque client,  
- des équipes d’installateurs intégrées à chaque agence régionale. 

 
 

S COMME SOLAIRE s’adresse aux particuliers, aux entreprises et aux collectivités avec des 
solutions « clé en main ». L’objectif : répondre au x  enjeux écologiques de notre temps 
tout en apportant une plus-value économique durable à ses clients.   
 
 
Installateur depuis 2006, S COMME SOLAIRE a gagné la confiance de plusieurs centaines de 
clients sur tout le territoire.  
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S COMME SOLAIRE s’est engagé avec passion dans la promotion de l’énergie solaire et veut 
la partager avec ses clients,  attachés eux aussi aux enjeux du développement durable.  
 
Toutes les démarches et activités de la société vont dans ce sens : politique d’achat 
responsable pour soutenir la filière industrielle nationale, politique d’optimisation du bilan 
carbone de ses produits, soutien de l’emploi local, réalisation du plus grand Ecoparc de 
France, etc. 
 
Créateur de valeur économique et d’emploi, S COMME SOLAIRE s’implique également dans 
la société civile par des actions pédagogiques et une politique de soutien du tissu associatif 
local.  
 
Pour la performance de son modèle entrepreneurial, solidaire des enjeux actuels en matière 
de développement durable, S COMME SOLAIRE a reçu, en avril 2010, le premier prix du 
concours « Espoir de l'économie 2010 » , organisé par la CCIP, Oséo et ses partenaires1 
qui récompense les entreprises les plus dynamiques et innovantes. 
 
 
 

 

 

 

1 Groupe Banques Populaires, Chambre des Notaires, Association des experts comptables, Barreau des Hauts-de-Seine. 

��������

S COMME SOLAIRE, une entreprise engagée et innovante. 
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S COMME SOLAIRE est l’enseigne dédiée au solaire résidentiel du Groupe KINERGY (2006). 
Les compétences historiques de Bureau d’Etudes  de KINERGY permettent à S COMME 
SOLAIRE de bénéficier de l’expertise technique du groupe (études, développement grands 
projets, assistance à maîtrise d’ouvrage,…). 
 
En 2010, KINERGY s’est associé à Solarvoltaïc afin de développer son activité grands 
projets au travers d’une société commune (Foncière Solarvoltaïc). Forte de cette association 
de compétences, la société a ainsi remporté l’appel à projet pour la construction de grandes 
centrales au sol (Ex. : Thouars - 25 MWc), ainsi que trois des plus grandes centrales 
photovoltaïques intégrées au bâti de France, à Sancoins (32 000 m² de toiture), à Parthenay 
(18 000 m² de toiture), et à Lezay (12 000 m² de toiture).  
 
 
 
 
 
 
KINERGY se différencie de la concurrence en soutenant les initiatives nationales et locales, 
créatrices de valeur et d’emploi. La volonté du groupe est d’offrir à ses clients une expertise 
transversale couvrant l’ensemble des segments du marché du photovoltaïque tout en 
favorisant l’essor d’une filière photovoltaïque française, seul vecteur de pérennité pour un 
secteur soumis à une concurrence internationale acharnée. 
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    Installations solaires résidentielles 

�  Centrales de faible puissance <  36 KWc 
 
 

 
 

Installations solaires sur grandes toitures  
(agricoles, industrielles et tertiaires) 

�  Centrales de moyenne puissance intégrées au bâti 
de 36 KWc à 1 MWc 

 
 
 

Développement et exploitation de centrales solaires  de 
forte puissance  

�  Grands Projets > 1 MWc  
 

 

Le Groupe KINERGY possède une expertise transversale qui couvre l’ensemble des 
segments de marché. 



�'�R�V�V�L�H�U���G�H���S�U�H�V�V�H���6���&�2�0�0�(���6�2�/�$�,�5�(���������6�H�S�W�H�P�E�U�H������������ ��������������

��������

�2�)�)�5�(�6���2�)�)�5�(�6���2�)�)�5�(�6���2�)�)�5�(�6���H�W�H�W�H�W�H�W���������6�(�5�9�,�&�(�6�6�(�5�9�,�&�(�6�6�(�5�9�,�&�(�6�6�(�5�9�,�&�(�6��������

�

��������

��������

�/�/�/�/�(�6���,�1�6�7�$�/�/�$�7�,�2�1�6�(�6���,�1�6�7�$�/�/�$�7�,�2�1�6�(�6���,�1�6�7�$�/�/�$�7�,�2�1�6�(�6���,�1�6�7�$�/�/�$�7�,�2�1�6���������6�2�6�2�6�2�6�2�/�$�,�5�/�$�,�5�/�$�,�5�/�$�,�5�(�6�(�6�(�6�(�6��������
 
S COMME SOLAIRE réalise des installations solaires photovoltaïques et thermiques  : 
- la technologie solaire photovoltaïque transforme la lumière du soleil en courant électrique, 
- la technologie solaire thermique capte la chaleur des rayons du soleil pour produire de l’eau 
chaude sanitaire ou alimenter un circuit de chauffage. 
 
Dans les deux cas, le matériel (panneaux et onduleurs pour l’équipement photovoltaïque, 
capteurs solaires et ballon de stockage pour l’équipement thermique) est choisi auprès de 
marques de référence afin de garantir à l’installation une performance durable . 
 
Pour optimiser la production énergétique en l’adaptant aux besoins et habitudes de 
consommation de chaque client, un dimensionnement sur mesure  de l’installation est 
réalisé.  
 
L’enseigne est également soucieuse de proposer à ses clients des systèmes s’intégrant 
harmonieusement à l’architecture  des bâtiments. 
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S COMME SOLAIRE se charge de tout ! 
 

Centrale solaire photovoltaïque. 
L’installation prend en compte 
l’enjeu esthétique de l’intégration 
au bâti.  
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L’énergie solaire rencontre de plus en plus d’adeptes. Outre 
le fait de s’engager pour le développement durable , faire 
le choix d’un équipement photovoltaïque ou thermique pour 
son habitat comporte de nombreux avantages financiers . 
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La demande du client est confiée à un chef de 
projet qui sera son interlocuteur unique.  Ce 
conseiller personnel accompagne son client à 
travers toutes les étapes du projet, dans un souci 
permanent d’écoute et d’optimisation du projet .  
 
Le chef de projet commence par un diagnostic 
personnalisé réalisé chez son client.  
 
L’audit permet de déterminer : 
 

- le choix de l’équipement solaire, 
- le dimensionnement de l’installation pour optimiser son rendement, 
- le retour sur investissement compte tenu des aides disponibles et des optimisations 

financières possibles. 
 
Cet audit est envoyé au bureau d’étude interne pour validation. Le client reçoit ainsi son 
devis personnalisé , clair et détaillé en 48 heures. Ce devis précise toujours les références 
exactes du matériel utilisé, le détail des fournitures électriques, l’estimation des frais 
annexes, ainsi qu’une simulation financière indiquant clairement le retour sur 
investissement . Ainsi, c’est en parfait connaisseur que le client opère ses choix. 
 
L’offre « clé en main » inclut la prise en charge des démarches administratives pour le 
compte du client : déclaration de travaux, dossier de subventions, déclarations fiscales, 
démarches auprès d’EDF. De quoi « franchir le pas du solaire » en toute simplicité !  
 
Enfin, l’installation est réalisée par les propres  équipes de pose de la société , formées aux 
spécificités du solaire et aux dernières techniques d’intégration en toiture. Les centaines de 
réalisations effectuées et les témoignages des clients illustrent la qualité d’installation que 
garantit S COMME SOLAIRE.  
 
S COMME SOLAIRE poursuit son accompagnement après la pose, en formant le client au 
fonctionnement de son installation et en proposant, si le client le souhaite, une prestation de 
maintenance pour un fonctionnement optimal de l’installation sur les 20 ans d’exploitation. 
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S COMME SOLAIRE veut accompagner les particuliers désireux de se lancer dans le solaire 
en proposant une installation clé en main.  
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L’expérience de S COMME SOLAIRE s’est également étendue 
aux projets professionnels .  
 
Son savoir-faire technique lui permet de réaliser des 
installations solaires intégrées au bâti à destinat ion des 
entreprises et des collectivités.  

 
 
S COMME SOLAIRE a, par exemple, réalisé l’installation de la centrale solaire de la crèche de 
Vincennes (94), du garage de la chaîne AD à Pontcharra (38), ou de l’Hôtel de la chaîne 
AKENA à Pézenas (34). 
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La prise en charge de chaque projet est globale et personnalisée. 
 
Le bureau d’étude établit une proposition technique et économique sur mesure  en 
fonction de l’audit réalisé. Un business plan sur 20 ans est établi afin d’évaluer la rentabilité 
financière du projet. 
 
La gestion administrative du projet est assurée par le s équipes de S COMME SOLAIRE 
qui prennent en charge les procédures et démarches légales à effectuer (permis de 
construire, demande de travaux de raccordement au réseau,  obtention du contrat EDF,…). 
 
S COMME SOLAIRE réalise l’exécution du chantier et la mise en service des installations. La 
société fait contrôler systématiquement leur conformité par des organismes d’expertise 
indépendants (Veritas, Consuel). L’entreprise assure également un suivi en aval de 
l’installation par le biais de son contrat Sérénité Solaire ® qui garantit intégralement la 
production électrique des centrales sur 20 ans. 
 
 
 
 

��������
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S COMME SOLAIRE s’emploie à devenir une référence de qualité au sein de la filière 
photovoltaïque française. 
 

�8�Q�H���T�X�D�O�L�W�«���G�X�U�D�E�O�H�8�Q�H���T�X�D�O�L�W�«���G�X�U�D�E�O�H�8�Q�H���T�X�D�O�L�W�«���G�X�U�D�E�O�H�8�Q�H���T�X�D�O�L�W�«���G�X�U�D�E�O�H��������
 
S COMME SOLAIRE veut inscrire ses services dans la durée. Aussi, l’entreprise ne se fournit 
qu’auprès des marques de référence, reconnues pour leur fiabilité, et la qualité de leurs 
garanties. S COMME SOLAIRE privilégie les modules fabriqués en Europe  afin d’optimiser 
le bilan carbone de ses produits et favorise les initiatives technologiques nationales 
créatrices de valeur et d’emploi. Le partenariat avec le constructeur français SILLIA Energie, 
basé en Bretagne, est une illustration de cet engagement. 
 
Le choix de la qualité permet de garantir des rendements élevés dans le temps . Pour 
preuve, en 2009, le suivi de performance des centrales solaires en service montrait une 
production d’énergie supérieure de 6 % en moyenne 1 aux prévisions des études remises 
au client.  Un résultat qui s’explique par : 
 

- la qualité du matériel  sélectionné,  
- une conception optimisée  de l’installation, 
- une qualité de pose professionnelle , réalisée par des techniciens spécialisés 

(Quali-Sol, Quali-PV et centre de formation interne). 
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S COMME SOLAIRE s’engage par contrat à garantir l’achat de l’installation solaire au 
meilleur prix . De même, la société met tout en œuvre pour faire bénéficier à ses clients 
des différentes mesures et aides financières  auxquelles ces derniers peuvent prétendre 
(crédit d’impôt, réduction de la TVA, subventions des collectivités territoriales…). Enfin, 
S COMME SOLAIRE prend en charge les démarches administratives pour garantir au client 
l’achat par EDF, pendant 20 ans, de l’électricité produite. 
 
 

�/�H�/�H�/�H�/�H���������F�R�Q�W�U�D�W�F�R�Q�W�U�D�W�F�R�Q�W�U�D�W�F�R�Q�W�U�D�W���������6�«�U�«�Q�L�W�«�6�«�U�«�Q�L�W�«�6�«�U�«�Q�L�W�«�6�«�U�«�Q�L�W�«���������6�6�6�6�R�O�D�L�U�H�R�O�D�L�U�H�R�O�D�L�U�H�R�O�D�L�U�H�p��������
 
Consciente de l’investissement que représente une installation solaire, la société offre des 
garanties associées à l’exploitation de cet équipement.  
 
Le contrat Sérénité Solaire® propose des engagements sur le matériel, la maintenance sur 
site et une production garantie dans le temps. Optionnel, ce contrat se décline en trois 
formules « Essentiel », « Atout » ou « Premium » et il permet au client de choisir la garantie 
qui lui convient. 
 
 
 
 
 
 
1 Source : relevés annuels 2007-2009 des clients de S COMME SOLAIRE. 

La qualité S COMME SOLAIRE : une préoccupation constante de la société.  
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Une étude – baromètre, réalisée par le cabinet JR Conseil en 2009, montre que 96 % des 
clients de S COMME SOLAIRE se déclarent « satisfaits » ou « très sati sfaits »  des 
prestations offertes par l’entreprise. Une large majorité d’entre eux (78%) ont par ailleurs 
recommandé S COMME SOLAIRE à une personne de leur entourage. 
 
Les clients choisissent  S COMME SOLAIRE principalement pour le sérieux et la réputation 
de l’entreprise (89 %) et le rapport qualité/prix d es prestations (85 %).  Pour 53% des 
clients, la visite d’une installation en fonctionnement a été un critère dans leur choix de 
S COMME SOLAIRE. 
 

�7�«�P�R�L�J�Q�D�J�H�V���G�H���S�D�U�W�L�F�X�O�L�H�U�V�7�«�P�R�L�J�Q�D�J�H�V���G�H���S�D�U�W�L�F�X�O�L�H�U�V�7�«�P�R�L�J�Q�D�J�H�V���G�H���S�D�U�W�L�F�X�O�L�H�U�V�7�«�P�R�L�J�Q�D�J�H�V���G�H���S�D�U�W�L�F�X�O�L�H�U�V��������(Source : courrier client SCS 2010) 

« Notre projet d’installation de panneaux solaires photovoltaïques  vient de se concrétiser. La mise en 
service a eu lieu quatre mois et demi seulement après la signature du contrat. Tout fonctionne 
correctement. Je tiens, à faire part de ma satisfaction.  L’opération a été conduite avec  
professionnalisme. Le contact direct, la disponibilité de S COMME SOLAIRE et sa maîtrise à la fois 
dans les domaines techniques et administratifs m’ont tout de suite mis en confiance. Le chantier a été 
parfaitement suivi, du début à la fin. L’ensemble des intervenants a fait preuve de sérieux, de 
compétence et de courtoisie. » 
Maurice P. – Bretagne 
 
« Une très bonne présentation du produit, devis très complet et bien présenté. Des démarches et 
travaux faits dans les temps, par une bonne équipe de pose qui travaille proprement. Merci et bonne 
continuation. » 
Philippe B. – Rhône Alpes 
 
« Merci de suivre vos clients avec autant d’attention. Je viens d’envoyer ce matin ma première 
facturation EDF. Nous avons fait 4137 kWh, ce qui est plus que vos estimations (3877 kWh). Je suis 
très content. » 
Emmanuel J. - PACA 
 
« Je voulais simplement que vous transmettiez à votre équipe ma reconnaissance pour le travail bien 
fait. J’ai apprécié la façon dont les choses ont été faites et ce malgré un planning compliqué et des  
conditions météo difficiles. Je suis très satisfait du résultat qui correspond tout à fait à mes attentes. » 
Sébastien L.T – Bretagne 
 
« (…) vous communiquer ma satisfaction envers S COMME SOLAIRE en ce qui concerne le suivi de 
dossier, l'installation réalisée dans un temps record (un jour et demi) et ce malgré une météo difficile 
en février 2008 (gel sur la toiture). A ma grande surprise, ma production électrique annuelle est au 
dessus de celle escomptée. En ces temps de crise, je ne regrette pas du tout mon investissement. Ma 
maison est à présent plus qu’autonome en énergie, (frais électriques et gaz pour le chauffage 
largement compensés).En résumé merci S COMME Solaire, à conseiller! » 
Christian L – Auvergne 
 
 « Du bon travail, propre, efficace et professionnel. Il reste plus qu'ERDF ! »  
Annick M – Rhône-Alpes 
 
« J'ai beaucoup apprécié le bon travail de vos trois installateurs (…), du point de vue de leur sérieux et 
leur propreté dans leur travail. Le chantier a été laissé "nickel", je tenais à vous le préciser. »   
Alain P – Rhône -Alpes 
 
« (..) la production a été supérieure à nos estimations, malgré l'ensoleillement très défavorable de cet 
hiver et exceptionnel pour notre région.  
Production estimée 2534Kw/h, production réelle 2664Kw/h. Que de bonnes perspectives pour un 
ensoleillement plus favorable. » 
Vincent D. - PACA 
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Nicolas GERARD, 34 ans 
 

Diplômé de l’EDHEC (Ecole des Hautes Etudes 
Commerciales), doublé d’un master en sciences politiques de 
la L.S.E (London School of Economics), Nicolas GERARD a 
évolué dans les fonctions commerciales et marketing de 
multinationales en France et en Europe.  
 
Après une expérience chez Xerox et Procter & Gamble, 
Nicolas rejoint le Groupe DANONE où il passera 8 années. Il 
se verra notamment confier le poste de Responsable Grands 
Comptes en charge des négociations avec les enseignes de la 
grande distribution (CARREFOUR, Système U, …).  
 

Originaire d’Alsace, Nicolas est aux premières loges pour assister au développement 
précurseur du solaire en Allemagne. Convaincu du potentiel de cette technologie en 
France, il crée avec son ami Kilian Heim la société S COMME SOLAIRE en 2006. Leur 
objectif : mettre l’énergie solaire à la disposition du plus grand nombre en proposant 
des solutions simples, efficaces et rentables.  
 
Entreprise pionnière dans un secteur qui connait un développement soutenu depuis 
2006, le pilotage de l’activité n’en reste pas moins un exercice pointu. Nicolas admet 
volontiers que « le solaire est une filière complexe du fait du contexte législatif qui 
évolue constamment et du nombre croissant d’acteurs qui ont intégré ce marché. 
Cette situation nous amène sans cesse à renforcer notre valeur ajoutée auprès de 
nos clients  en capitalisant sur notre savoir-faire et notre capacité d’innovation. » 
 
Nicolas est convaincu que « seul la création d’une filière nationale forte et unie nous 
permettra de gagner en compétitivité sur le plan international et de pérenniser les 15 
000  emplois directs crées en France dans le secteur. »  



�'�R�V�V�L�H�U���G�H���S�U�H�V�V�H���6���&�2�0�0�(���6�2�/�$�,�5�(���������6�H�S�W�H�P�E�U�H������������ ����������������

 
 
 
 
Kilian HEIM, 34 ans 
 

Diplômé de l’ESCP (Ecole supérieure de Commerce de 
Paris), spécialisation finance. Entrepreneur dans l’âme, il 
crée en 1998 avec des amis de l’ESCP la société 
IMMOBYTEL, pionnière de la visite virtuelle de biens 
immobiliers. Cette société sera rachetée en 2001 par le 
groupe immobilier Foncia. 
 
Fort de cette expérience, il participe en qualité de Directeur 
Administratif et Financier au développement de la société 
Menage.fr, aujourd’hui cotée en Bourse et qui emploie près 
de 800 personnes  en France.  

 
Kilian est attiré par les nouveaux challenges et la création d’entreprises sur des 
marchés émergeants à fort potentiel. Avec son ami Nicolas Gérard, il cofonde S 
COMME SOLAIRE en 2006, bien avant que le solaire photovoltaïque ne gagne ses 
lettres de noblesse en France. 
 
Acteur passionné de la première heure, Kilian met tout en œuvre pour que  
S COMME SOLAIRE participe activement à la professionnalisa tion du marché . 
« Le solaire est une solution efficace pour accompagner la France vers un mix-
énergétique plus respectueux de l’environnement et représente pour les Français, 
une vraie alternative écologique et rentable dans le choix d’équipements de 
production d’énergie, explique Kilian, convaincu que loin d’être un effet de mode, le 
solaire jouera un rôle primordial dans la réalisation de l’immobilier de nouvelle 
génération (bâtiment HQE, bâtiment à énergie positive). 
 
Kilian et Nicolas se sont entourés de collaborateurs motivés par le projet d’entreprise. 
Tous adhèrent à la démarche volontariste de consolider la profession dans une 
démarche durable.  
 
 
 

��������

��������

��������



�'�R�V�V�L�H�U���G�H���S�U�H�V�V�H���6���&�2�0�0�(���6�2�/�$�,�5�(���������6�H�S�W�H�P�E�U�H������������ ����������������

��������

�/�(���/�(���/�(���/�(���6�(�&�7�(�8�5���'�8���6�2�/�$�,�5�(�6�(�&�7�(�8�5���'�8���6�2�/�$�,�5�(�6�(�&�7�(�8�5���'�8���6�2�/�$�,�5�(�6�(�&�7�(�8�5���'�8���6�2�/�$�,�5�(���������(�1���)�5�$�1�&�(�(�1���)�5�$�1�&�(�(�1���)�5�$�1�&�(�(�1���)�5�$�1�&�( 
 

�/�H���V�R�O�D�L�U�H�����X�Q�H���S�U�L�R�U�L�W�«���«�F�R�O�R�J�L�T�X�H�/�H���V�R�O�D�L�U�H�����X�Q�H���S�U�L�R�U�L�W�«���«�F�R�O�R�J�L�T�X�H�/�H���V�R�O�D�L�U�H�����X�Q�H���S�U�L�R�U�L�W�«���«�F�R�O�R�J�L�T�X�H�/�H���V�R�O�D�L�U�H�����X�Q�H���S�U�L�R�U�L�W�«���«�F�R�O�R�J�L�T�X�H��������
Les enjeux écologiques sont aujourd’hui au cœur des préoccupations des citoyens. Afin de 
réduire les conséquences du réchauffement climatique, la France s’est engagée à diviser 
par quatre ses émissions de gaz à effet de serre d’ ici à 2050 . Pour cela, elle a 
notamment défini des politiques en faveur des énergies renouvelables, décisions qui ont 
contribué à faire décoller le marché du solaire en France. 
 
 

�8�Q���P�D�U�F�K�«���H�Q���S�O�H�L�Q�H���H�[�S�D�Q�V�L�R�Q�8�Q���P�D�U�F�K�«���H�Q���S�O�H�L�Q�H���H�[�S�D�Q�V�L�R�Q�8�Q���P�D�U�F�K�«���H�Q���S�O�H�L�Q�H���H�[�S�D�Q�V�L�R�Q�8�Q���P�D�U�F�K�«���H�Q���S�O�H�L�Q�H���H�[�S�D�Q�V�L�R�Q (source : Baromètre photovoltaïque mai 2010)��������
L’Union Européenne reste le principal lieu d’implantation des centrales photovoltaïques, 
avec  près de 5,5 GWc installés en 2009, soit 77% du volume d’installation mondial. 
 
La France occupe le 5eme rang en Europe avec 185,2 MWc raccordés au réseau électrique 
au cours de l’année 2009 (dont 46,7 MWc dans les départements d'outre-mer ou DOM). 
Ainsi, selon le Service de l’observation et des statistiques, le parc photovoltaïque français a 
été multiplié par 4 par rapport à l’année 2008 ! 
 
 

�6���6���6���6���&�2�0�0�(�&�2�0�0�(�&�2�0�0�(�&�2�0�0�(���������6�2�/�$�,�5�(�����X�Q�H���U�«�I�«�U�H�Q�F�H�6�2�/�$�,�5�(�����X�Q�H���U�«�I�«�U�H�Q�F�H�6�2�/�$�,�5�(�����X�Q�H���U�«�I�«�U�H�Q�F�H�6�2�/�$�,�5�(�����X�Q�H���U�«�I�«�U�H�Q�F�H��������
Près de 70 % des sociétés aujourd’hui engagées dans l’énerg ie solaire ont moins de 
un an d’expérience ! S COMME SOLAIRE, acteur du solaire depuis 2006, se différencie de la 
concurrence par une expertise intégrée , de la commercialisation à l’installation et par une 
politique axée sur la qualité produit. Pionnière du photovoltaïque, la société s’impose comme 
une enseigne de référence qui met son expérience et son savoir-faire au service d e ses 
clients, depuis près de 4 ans !  
 
 

�4�X�H�O�T�X�H�V���F�K�L�I�I�U�H�V�4�X�H�O�T�X�H�V���F�K�L�I�I�U�H�V�4�X�H�O�T�X�H�V���F�K�L�I�I�U�H�V�4�X�H�O�T�X�H�V���F�K�L�I�I�U�H�V (sources : www.industrie.gouv.fr, www.planetoscope.com, rapports 2009) 

- Le soleil offre 15 000 fois plus d'énergie que l'homme n'en consomme. 

- 1 m2 de panneaux photovoltaïques produit au minimum 100 kWh par an. 

- L'installation de 25m² de panneaux solaires suffit pour couvrir la co nsommation 

électrique d’un foyer  (en moyenne 2 500 kWh par an hors chauffage).  

- Le parc solaire installé en France a été multiplié par 10 depuis 2007, pour atteindre 

en 2009 plus de 285 MWc installés. �
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Du nord au sud, le solaire est une solution énergét ique performante et rentable.   
S COMME SOLAIRE possède 6 agences en France. 
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Depuis sa création en 2006, la société S COMME SOLAIRE se positionne comme un acteur 
engagé dans la promotion de l’énergie solaire, afin d’accompagner la société française vers 
un mix énergétique plus respectueux de l’environnement. 
 
L'engagement citoyen de S COMME SOLAIRE prend tout son sens sur le terrain social. En 
cette période d’instabilité économique et de marché de l’emploi précaire, la société a mis en 
œuvre une politique de ressources humaines soucieuse d’offrir de la pérennité sociale : 94% 
des effectifs bénéficient d’un CDI  et les meilleurs éléments ont connu des évolutions de 
carrière rapides. Ses équipes composées de profils variés en termes de formation et 
d’origines (7 nationalités représentées) apportent une dynamique unique pour relever les 
défis du solaire. 
 
 

�5�H�F�U�X�W�H�P�H�Q�W�5�H�F�U�X�W�H�P�H�Q�W�5�H�F�U�X�W�H�P�H�Q�W�5�H�F�U�X�W�H�P�H�Q�W 

Défenseurs d'un emploi local et durable, S COMME SOLAIRE recherche avant tout des 
personnes passionnées par les énergies renouvelables et motivées par le désir de participer 
à leur développement. 
 
Au plus près de ses clients, les directions régionales animent les bassins d'emploi locaux.  
 
Pour accompagner sa croissance, S COMME SOLAIRE prévoit de recruter entre 40 et 50 
personnes en 2011. La société recherche : 

- des ingénieurs pour son Bureau d’Etudes,  
- des chefs de projets/ technico commerciaux,  
- des chefs d’équipe technique pour encadrer les équipes de pose,  
- des installateurs solaires, des couvreurs et des électriciens…   

 
Pour toutes questions relatives aux recrutements : rh@scommesolaire.com 
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La société s’est entourée de partenaires industriels de premier plan, qui partagent la même 
ambition pour développer un marché du solaire pérenne et créateur d’emploi. 
   
 
 
 
 
Dans un secteur où 90% des modules sont importés d’Asie en raison de leur plus faible coût 
(-30%), cette politique d’achat est un choix engagé  en faveur de la qualité et de l’emploi 
local. S COMME SOLAIRE est fier d’installer les modules solaires des marques suivantes : 
 
 
SILLIA Energie : un des premiers et principaux fabricants français de 
modules photovoltaïques. Basés en Bretagne (Lannion), leur capacité de 
production annuelle doublera en 2011 pour atteindre 50 MWc. Les atouts 
de SILLIA  Energie sont : 
 

- la qualité de l’outil industriel  ; 
- la haute performance des cellules assemblées (Q-Cells) ; 
- un système d’intégration esthétique  des modules en toiture ; 
- une implantation en Bretagne qui dynamise l’emploi local .  

 
 
SAINT-GOBAIN Solar  : assembleur français de systèmes solaires 
photovoltaïques intégrés aux bâtiments, la société fait partie du groupe 
Saint-Gobain. La société se distingue par l’importance accordée à 
l’esthétique des solutions d’intégration. En effet, les modules s’apparentent 
à des tuiles solaires qui offrent une parfaite intégration sur les toitures 
résidentielles. 
 
 
Solar-Fabrik  : fabricant allemand de modules photovoltaïques. Acteur 
historique du marché Allemand, la société se distingue à la fois par la 
modernité de ses lignes de fabrication entièrement automatisées  et par 
son contrôle qualité  exemplaire. C’est aussi pour ses engagements en 
matière de développement durable que S COMME SOLAIRE a choisi Solar-
Fabrik comme partenaire. En effet, les besoins énergétiques internes du 
fabricant sont couverts par des sources d’énergies renouvelables. 
 
 
VIESSMANN : société internationale, leader du chauffage central depuis 
1917, le groupe VIESSMANN  fait partie des pionniers du solaire 
thermique. Leurs capteurs solaires,  produits en France sur le site de 
Faulquemont (Metz), présentent une longévité bien supérieure à la 
moyenne grâce à la qualité élevée des matériaux et à leur résistance 
à la corrosion  (verre au borosilicate, cuivre et acier inoxydable). Les 
ballons d'eau chaude de la marque sont spécialement conçus pour les 
installations solaires et offrent ainsi un meilleur rendement.   

S COMME Solaire fait le choix d’une option responsable privilégiant les technologies 
issues de l’industrie européenne  et notamment française. 
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L’énergie solaire : photovoltaïque, thermique, labe ls… 
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Le Watt (W) est l’unité de mesure de la puissance électrique. 
Le Watt crête (Wc)  est l’unité utilisée pour mesurer la puissance électrique délivrée par 
un module photovoltaïque pour un ensoleillement standard de 1000 W/m2 à 25° C. 
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Le solaire photovoltaïque permet de transformer l’énergie du soleil en électricité grâce aux 
cellules de silicium. En effet, lorsque le silicium est exposé à la lumière du sole il, il 
génère de l’électricité.  La lumière (les photons) en heurtant la surface des cellules de 
silicium, transfère son énergie aux électrons de la matière. Ces derniers se mettent en 
mouvement (c’est l’effet « photovoltaïque ») et créent un courant électrique continu qu’un 
onduleur transforme en courant alternatif pour pouv oir l’injecter ensuite dans le 
réseau public. 
  
 
L’électricité générée par la centrale solaire peut : 
- soit être consommée « en site isolé », pour couvrir les besoins du bâtiment et de ses 
équipements,  
- soit être « raccordée au réseau », c’est à dire vendue à un tarif privilégié au réseau de 
distribution public d’EDF pendant 20 ans. 
 
Cette électricité réinjectée dans le réseau public est ensuite 
mise à disposition des utilisateurs se trouvant à proximité de 
la centrale. 
 
Cette deuxième solution concerne la quasi-totalité des 
installations en France. En vendant son électricité à EDF, le 
propriétaire - producteur d’une énergie propre contribue 
activement au développement des énergies dé-carbonées. 
 
Le tarif d’achat de l’électricité photovoltaïque produite est fixé 
par décret d’Etat. Pour les particuliers, ce tarif est fixé à 0,58 
centimes d’€ par kWh, soit plus de  5 fois le tarif de base 
EDF. 
 
Les nombreux avantages du solaire photovoltaïque peuvent se résumer ainsi : 

- une technologie efficace au nord comme au sud de la France ; 
- une technologie fiable et durable (durée de vie des panneaux > 30 ans) ; 
- le fonctionnement est simple et l’entretien réduit. L’énergie produite est propre et offre 

une grande simplicité d’utilisation (pas de modification des habitudes de 
consommation) ; 

- une énergie rentable : un revenu annuel moyen situé entre 1 600 et 2 500 € par an, 
pour un retour sur investissement compris entre 7 et 10 ans.  
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Il permet de produire de l’eau chaude sanitaire ou d’alimenter u n système de chauffage 
domestique. 
 
 

 
 

Des capteurs solaires thermiques (1) absorbent le rayonnement du soleil qu'ils retiennent et 
transforment en chaleur. Un fluide caloporteur (2) circulant à l’intérieur des capteurs, 
s’imprègne de cette chaleur et la conduit vers un système de stockage (ballon d’eau 
chaude). Le fluide chaud transmet ses calories (3) à l'eau sanitaire stockée dans le ballon et 
repart pour un nouveau cycle (4).  
 
En cas d’absence de soleil, un système d'appoint (12) assure le maintien de l’eau chaude à 
la bonne température et en quantité suffisante.  
 
L'eau chaude sanitaire représente en moyenne 25 % de la consommation énergétique d'une 
résidence. L’installation solaire thermique est performante :  elle peut couvrir entre 50 
et 70 % des besoins annuels en eau chaude sanitaire  d’un foyer. 
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S COMME SOLAIRE bénéficie de ces deux certifications, gages de qualité. 
 

- Quali-Sol  est un label créé par l’ADEME en 1999 dans le cadre du Plan Soleil. Cette 
marque de confiance témoigne du respect des engagements de l’installateur solaire 
vis-à-vis des « 10 points solaires » (charte qualité). 

- Quali-PV  (module ELEC et BAT) est aussi une appellation qualité concernant les 
installateurs de générateurs photovoltaïques. Elle garantit que l’installateur est 
habilité à installer du matériel de production électrique et qu’il maîtrise les 
interventions sur une toiture (double compétence d’électricien et de couvreur). 


